M teamful sucht dich!

Praktikant:in (m, w, d)
im Bereich Vetrieb & Business Development

Werde Teil von teamful - und unterstiitze Start-ups auf ihrem Weg zum Erfolg!

Wir kombinieren KI und wissenschaftliche Erkenntnisse, um Start-up-Teams dabei zu helfen, ihr volles
Potenzial auszuschopfen. Unser Tool analysiert die Zusammenarbeit, identifiziert Verbesserungspotenziale
und sagt mogliche Konflikte voraus - bevor sie entstehen. Unser Ziel ist es, Teams dabei zu unterstiitzen,
nachhaltiger und produktiver zusammenzuarbeiten.

Deine Aufgaben

e Unterstiitzung im Business Development: Marktanalysen, Identifikation neuer
Geschaftsmoglichkeiten und Entwicklung von Strategien zur Kundenakquise.

e Vertrieb & Partnermanagement: Mitgestaltung von Sales-Prozessen, Kundenkommunikation
und Betreuung von Start-ups, Acceleratoren und Investoren.

 [optional] Marketing: Mitarbeit bei der Konzeption und Umsetzung von LinkedIn-Kampagnen,
Webinaren, Podcasts und Events zur Lead-Generierung.

Das bringst du mit

Studium in den Bereichen Wirtschaft, Marketing, Entrepreneurship oder Psychologie.
Begeisterung fir Start-ups, Teamdynamiken und digitale Losungen.
Hands-on-Mentalitat & Eigeninitiative — du packst mit an und willst gestalten.

Erste Erfahrungen in Sales, Business Development oder Marketing sind ein Plus.

Was wir dir bieten

Einblick in die Start-up-Szene: Erlebe hautnah, wie der Aufbau eines Start-ups lauft.
Eigenverantwortung: Wir geben dir den Raum, deine Ideen umzusetzen und etwas zu bewegen.
Tiefe Insights in Start-up-Teamdynamiken: Wir lassen dich hinter die Kulisse von Teamful blicken.
Remote-first-Ansatz: Flexible Arbeitszeiten und Moglichkeit auf ortsunabhangiges Arbeiten.

* %

“7 Praktikumsdauer: flexibel, max. 3 Monate ' = S

? Standort: Remote mit gelegentlichen Treffen in
Bayreuth, Niirnberg oder Miinchen

Klingt spannend? Schreibe einfach ein paar Satze
zu deiner Motivation an jannis@teamful.de

Wir freuen uns darauf, dich kennenzulernen! %

Wir freuen uns auf dich!
Andreas, Paul & Jannis von teamful



